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Avec SEAT Assistance(4),
Nous méritons votre confiance !

Christophe DARGELOS

Ducasse Infos
Le journal de votre concessionnaire SEAT

Votre Concessionnaire - ZA du Bourrassé à Saint Pierre du Mont
et     Avenue du Président Kennedy à Saint Pierre du Mont      

Votre Réparateur Agréé - 28, boulevard des Pyrénées à Narrosse
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Le journal de votre concessionnaire SEAT
DUCASSE Dax

28, boulevard des Pyrénées
40180 Narrosse

05 58 580 580 - Fax 05 58 74 41 77

DUCASSE Mont de Marsan
Z.A du Bourrassé - 51 rue F. Joliot-Curie
40280 St Pierre du Mont            

05 58 03 14 14 - Fax 05 58 75 64 13

SEAT Assistance, c’est la garantie de bénéficier d’une
assistance gratuite 24h/24, 7 jours/7 et dans plus de 30 pays
d’Europe en cas de panne (mécanique ou de carburant),
d’accident ou de vol de votre SEAT.

Composez le 0800 007 207 (appel non surtaxé) ou le 00 33
472 171 237 depuis l’étranger et vous serez immédiatement
pris en charge par SEAT Assistance.

Voici les services dont vous disposez en cas de panne :

-Dépannage de votre SEAT sur place

-Remorquage de votre SEAT vers le Point Service SEAT le
plus proche

-Transfert de votre SEAT jusqu’au Point Service SEAT le plus
proche

-Mise à disposition d’un véhicule de remplacement

-Retour au domicile

-Voyage pour récupérer votre SEAT réparée

-Hébergement en hôtel 4 étoiles

-Gardiennage de votre SEAT

-Taxi

Pour bénéficier de l’assistance SEAT, il suffit de
respecter le Plan d’Entretien défini par le
constructeur et de faire entretenir votre SEAT chez
un concessionnaire agréé (ALMA à Saint Pierre du Mont
et DUCASSE à Narrosse).

SEAT Assistance, à tout moment, partout !
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SEAT IBIZA
- Ibiza SC Tdi 75 ch Référence
- à partir de 9 990 € + 0% Crédit Auto (1)

SEAT, toujours plus près de vous
- Ses 2 adresses pour mieux vous satisfaire
- Ses 2 équipes pour mieux vous écouter

SEAT LEON
- Léon Tdi 105 ch Ecomotive Référence Copa
- à partir de 16 490 € + 3,9% Crédit Auto (2)

Offres Occasions & Après Vente
- Notre sélection SEAT Occasions
- Offres Spéciales Amortisseurs-Distribution-Freinage

SEAT ALTEA
- Le véhicule XL dédié à votre famille
- Profitez des 5 000 € TTC + 3,9 % Crédit Auto (3)

Offre exceptionnelle entreprises
- Une meilleure marge de progression
- Seat Exéo ST 2,0 Tdi 120 ch Référence

Publireportage Sté  BATICONFORT
- Entretien avec Bruno Bordenave
- Seat Ibiza ST

(1) (2)(3)(4) voir conditions affichées en affaire



IBIZA, quelle idée vous faites-vous du style sportif ?2



SEAT, toujours plus près de vous ! 3

Bernard PIERSON

Responsable

Service Après-Vente

David GIRAUD

Conseiller

Clientèle

Julien GARRABOS

Conseiller

Pièces de Rechet Accesso.

Clotilde BONDON

Hôtesse d’Accueil &

Prise de Rendez-Vous

Notre Equipe Après-Vente Montoise à votre écoute !

Alban DE BARROS

Responsable

Service Après-Vente

Philippe CHARRON

Conseiller Pièces de

Rechange-Access

Denise TRUPIANO

Hôtesse d’Accueil &

Prise de Rendez-Vous

Notre Equipe Après-Vente Dacquoise ! Vente Véhicules

℡ 06 75 55 46 10
bruno.baillet@gmail.com

Bruno BAILLET 



SEAT  LEON, au-delà du futur !4



ALTEA  et  ALTEA  XL, lequel choisir ?6



UNE MEILLEURE MARGE de progression

OFFRE EXCEPTIONNELLE réservée aux entreprises

Des questions ? Appelez  le 05 58 03 14 14
du lundi au samedi, de 8h30 à 12h00 et de 14h00 à 18h30 ou sur notre site internet :  

www.groupe-dargelos.com
Retrouvez cette newletter dans la rubrique « News »

En tant que chef d’entreprise ou artisan, vous recherchez le meilleur pour
votre entreprise. Pour faire parler de vous, vous devez véhiculer une image à
la fois dynamique et moderne tout en faisant preuve du sens des affaires.
Chaque jour vous devez prendre de nouvelles décisions pour vous démarquer.
Bien choisir un partenaire en est une, bien choisir ses véhicules en est une autre.

C’est pourquoi SEAT a imaginé des Solutions Entreprises valorisantes, pour tous les professionnels qui
cherchent à être efficaces, rentables … et à y gagner !

Marque du groupe Volkswagen, SEAT conjure charme latin avec rigueur allemande : des valeurs
athlétiques et dynamiques se jouant des conventions, parfaites pour véhiculer les vôtres.

Mais l’offre SEAT Entreprises, ce n’est pas que cela …

En plus de vous proposer une large gamme de véhicules conçus pour répondre à tous vos besoins, nos
Solutions Entreprises regroupent également des options spéciales, des formules de financement pour
optimiser votre fiscalité et des services pour gagner en efficacité.

Nous vous invitons maintenant à découvrir ce qui fait la spécificité de nos Solutions Entreprises en
contactant notre Conseiller Commercial Entreprises au 05 58 03 14 14 ou au 06 75 55 46 10.
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Entretien avec Bruno Bordenave,
gérant de BATICONFORT à Mont Marsan
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ALMA : Pouvez-vous nous présenter votre entreprise ?

Bruno BORDENAVE : Les Maisons BATICONFORT sont une entreprise
familiale créée en 1979 par mon père Jacques et influencée par mon grand-
père Jean, artisan maçon carreleur à Grenade s/adour. En 1981, je rentre
dans la société familiale en prenant les responsabilités de la comptabilité et
de la gestion pour devenir en 1995 le principal gérant.

Nous intervenons principalement dans la construction de maisons
individuelles traditionnelles, la rénovation et l’agrandissment.

Nous couvrons l’ensemble du département des Landes et une partie du
Gers avec nos agences montoises et dacquoises et réalisons un chiffre
d’affaires de 4,6 millions d’euros avec 9 collaborateurs.

Agence de St Paul
Ilot Campus – Route de Bayonne

40090 Saint-Paul-Les-Dax
℡ 05 58 91 67 50

Siège Social
7, avenue Victor Duruy – BP 77
40002 Mont-de-Marsan cedex
℡ 05 58 75 91 96

Maisons BATICONFORT
Constructions Traditionnelles - Rénovations - Agrandissements

Bruno BORDENAVE

Maisons Traditionnelles individuelles construites par BATICONFORT 

ALMA : Combien de corps de métiers interviennent sur une
maison et travaillez vous avec des artisans locaux ?

Bruno BORDENAVE : Au fil des années, nous avons su nouer des relations
privilégiées avec nos artisans. En fonction du secteur, nous avons la
prétention d’affirmer que nous faisons intervenir les meilleurs de nos 50
artisans locaux que composent les 10 corps de métiers dans la réalisation
ou la rénovation d’une maison.

ALMA : Comment vous différenciez-vous de vos concurrents et quels sont vos points forts ?

Bruno BORDENAVE : Le succès de BATICONFORT qui a réalisé plus d’un millier de maisons, consiste dans la qualité et le soin apporté à
l’accompagnement du client dans son projet. L’immobilier est l’investissement principal chez le consommateur et c’est souvent la réalisation d’un
rêve de toute une vie. Nos points forts se situent dans la recherche de terrains pour nos clients, dans la connaissance du secteur, dans l’étude du
plan de financement et dans la recherche des meilleurs taux de financement, dans les démarches administratives et bien entendu dans la
réalisation des plans et le suivi des travaux.

Chaque dossier est étudié afin de respecter au mieux le budget du client. La recherche du meilleur prix est primordial et le suivi des délais est
scrupuleusement respecté.

ALMA : Comment évolue le bâtiment ?

Bruno BORDENAVE : On est à un tournant dans la construction de la
maison individuelle. Dans quelques mois, de nouvelles normes vont arriver
et plus particulièrement concernant l’aspect écologique, l’isolation et les
performances énergétiques des bâtiments. On nous demande de réaliser
des maisons moins consommatrices d’énergie.

ALMA : Comment voyez-vous l’avenir dans le département ?

Bruno BORDENAVE : La population ne cesse d’augmenter et même plus
rapidement dans les Landes. De plus en plus de personnes cherchent à
s’installer dans la région pour leur retraite. Mais il y a déjà des secteurs
saturés tels que Capbreton, Hossegor et le foncier va s’envoler. Les taux
ont été historiquement bas depuis 3 ans mais ils ont tendance à remonter.
Si je peux donner un conseil à nos lecteurs, c’est maintenant qu’il faut faire
construire car plus on attend plus les prix vont grimper.

ALMA : Vous avez dernièrement fait l’acquisition d’une Seat
Ibiza ST, pourquoi ?

Bruno BORDENAVE : Nous avons un parc de 3 Véhicules Utilitaires et de 2
Véhicules Particuliers. J’aime bien les voitures, j’achète des magazines
spécialiés et je recherchais l’équivalent de l’Audi A3 sans grever le budget
de l’entreprise. Lorsque je suis arrivé sur le parking de la concession, j’avais
l’intention de m’orienter vers la Seat Léon. Le commercial m’a présenté la
Seat Ibiza ST. J’ai de suite trouvé la forme sympa et je l’ai réservée sur le
champ. Pour moi Seat Ibiza avait une image de jeune, je n’y avais pas
pensé alors qu’elle mérite vraiment à être connue. www.maisons-baticonfort.fr
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